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ACTUALITÉS

Drones aériens de défense

Espagne

Un souffl  e de 

vitalité économique

AFRIQUE DU NORD

Nouvelles dynamiques 

des échanges

LA REVUE DES CONSEILLERS

DU COMMERCE EXTÉRIEUR DE LA FRANCEà l’internationalntreprendre

Abonnez-vous 

et partagez l’expérience des meilleurs acteurs de l’international

sur les marchés du monde

Version papier
6 numéros dont un Spécial Perspectives

Version numérique
incluant deux ans d’archives

* Tarif spécial de 45 € TTC réservé aux étudiants, professeurs et établissements d’enseignement.

PLUS 
=

85 € TTC 

par an*

 Je m’abonne  /   J’offre un abonnement
un an au magazine Entreprendre à l’international (6 numéros papier + version numérique)

NOM / Prénom : 

Société : Fonction : 

Adresse :  Code postal : 

Ville :  Pays :                               Tél. : 

 J’adresse un chèque à l’ordre de CCE Communication à :
CCE Communication – 22 av. Franklin Roosevelt – 75008 Paris

OU

 Règlement à réception de facture à adresser à :

NOM / Prénom : 

Société :  Fonction : 

Adresse :  Code postal : 

Ville :  Pays : 

L’abonnement débutera à réception du règlement - Contact : abonnements@lescce.org
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VU DANS LE MONDE
Le printemps hongrois

Nigeria
Le colosse aux 
multiples défi s

SUCCÈS
DNA-Blast et FPL Food :
deux pépites françaises

LA REVUE DES CONSEILLERS

DU COMMERCE EXTÉRIEUR DE LA FRANCE

à l’international
ntreprendre

NigeriaNigeria
Le colosse aux 
multiples défi s

DU COMMERCE EXTÉRIEUR DE LA FRANCE

LA REVUE DES CONSEILLERS

DU COMMERCE EXTÉRIEUR DE LA FRANCE

à l’international

ntreprendre
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2026PerspectivesRenversement 
des alliances


